附件1：

广州金融行业第二届理财规划大赛案例

1.村民家庭的理财规划
黎女士，广州本地村民，50岁，无业。黎女士丈夫吴先生，52岁，出租车司机，月收入5000元。此外，黎女士夫妻每年年底可获得村社分红款项10万元，夫妻俩每月的生活花销为5000元。黎女士的儿子今年29岁，已娶妻生子，孙子刚满两岁。儿子夫妻感情不和，一度发展至闹离婚，日子也过得略显紧巴，黎女士时常得接济儿子。
黎女士夫妻有三套房产，房产A和房产B系2005年旧城拆迁改造时获得的两套住房。房产A约80平米，在天河区，用于自住，目前市值240万元；房产B约90平米，也在天河区，目前市值270万元，用于出租，月租金5500元。房产C系2007年黎女士夫妻贷款购买的郊区住房。购买时首付20万元、贷款70万元（20年期，年利率6.0%，按月等额本息还款）。房产C约100平米，目前市值200万元，也用于出租，月租金3500元。
黎女士投资较保守，黎女士名下有活期存款10万元，定期存款150万元。吴先生炒股十年，当初投入的50万元本金现在市值只有20万元。吴先生最近听说股市即将开启另一波牛市行情，打算再投入50万元。
 黎女士夫妻身体健康，夫妻没有购买任何商业保险，只享受最低社会保险。黎女士的父母已70岁以上高龄，需要黎女士帮忙照顾，赡养父母每月需要支出3000元。吴先生父母已故。
黎女士夫妻对未来有以下几点想法：
1.黎女士认为存款是最安全的，而房子是最容易保值增值的，她一直后悔当初没买更大一点的房子。最近，黎女士感觉广州房价似乎又要报复性上涨，计划再到远郊贷款购买一套200万元120平米的房产。黎女士和丈夫吴先生投资心态大不同，在闲钱是买房还是投资股票方面意见相左。在黎女士夫妻的投资策略和资产配置上，黎女士想请理财师提供具体的分析建议。
     2.在互联网“专车”的冲击下，广州出租车行业生意严重下滑，吴先生的收入也受到影响，吴先生打算购买一辆20万左右的新车，全职做专车司机，专车司机每月的收入为8000元。
3.黎女士夫妻爱子心切，想陆续把房产过户到儿子名下，并为孙子储备一笔学费和生活费。
4.黎女士夫妇希望60岁退休，退休后生活费现值为每月1万元。此外还希望退休后前10年每年至少安排2次的外出旅游。
2.中产家庭的理财规划
杨先生和张小姐夫妻是广州的小资白领，杨先生今年35岁，张小姐32岁，两人有一个4岁的女儿小甜甜正在读幼儿园。
杨先生就职于广州某高科技股份制公司，任高级技术工程师，税前月收入3万元，年终奖20万元。妻子张小姐是某知名公立小学教师，税前月均收入1万元。
杨先生家庭收入颇丰，但是开销也很大。其中，每月生活开支4000元，比较稳定。夫妻俩的父母都在老家，但是每月还得寄给双方父母各1500元的生活费。张小姐平日自己的开销主要是购物、美容、健身等费用，每年大约2万元。小甜甜就读幼儿园每学期的学费和生活费共计5000元，夫妻俩还给小甜甜报了芭蕾舞和钢琴培训班，每学期的辅导费支出为5000元。每年暑假杨先生和张小姐都会带小甜甜外出旅游，开支约1万元。此外，每年过节孝敬双方父母的费用约2万元。
杨先生家现居住在白云区一个80平米的两室一厅，楼龄15年，市场价值约160万。由于买的早，月供仅2000元，还有10年还清。杨先生5年前花25万元买了台大众轿车，考虑折旧估计现值10万元，每月养车费用平均2000元。
金融资产状况：杨先生家庭现有活期存款5万和1年期定期存款50万；年初购买的股票型基金15万元，目前市值14万元。
家庭风险保障方面，杨先生夫妻双方所在单位福利均较好，目前杨先生社保养老账户余额12.6万元，张小姐社保养老账户余额为9.3万元。除了社保外，年初张小姐购买了一份健康险，保额为20万元，年缴保费1.45万元，缴费期10年。
 杨先生一家是标准的中产阶级，收入高，消费高，资产单一。如今杨先生已进入而立之年，对于未来他有几个想法：
1.杨先生想为妻子买台车，方便妻子张小姐出行，更重要的方便妻子接送女儿上下学。
       2.小甜甜今年4岁，还有2年就要上小学了，现今广州优秀教育资源有限，杨先生在考虑是否要去越秀或者天河区买个学位房。是买个五六十平米的小房，只获得学位，仍然住在现有房子呢？还是直接买个三房一厅，全家都搬过去呢？如果选后者，现有的房子是出售还是出租呢？
3.虽然杨先生夫妻单位福利较为齐全，但是杨先生考虑要为全家做好养老、医疗方面的保障，以及全家适合的其他商业保险。
       4.杨先生认为未来生活成本越来越高，他希望通过科学的投资，使投资收入成为家庭的第三大收入来源。
3.女企业家的理财规划
黄女士，46岁，广州某餐饮连锁公司董事长，丈夫李先生50岁，办理了提前退休。九十年代黄女士开始从事餐饮行业，凭着自己的努力和人缘，黄女士得到了很多人的帮助，餐饮公司也有了一定的名气。经过二十年的发展，在全国10多个城市，拥有近20家分店，其中8家分店在广州。黄女士曾获广州市“劳动模范”、“餐饮业优秀企业家”以及各种媒体授予的“餐饮业突出贡献人物”等称号。餐饮公司注册资金人民币1000万，黄女士持股100%。2014年公司资产3500万，营业收入达5000万，销售毛利率为55%，净利率20%。
目前，黄女士家庭拥有两套房产，一套别墅。房产均为自住，别墅价值600万，两套房产价值500万，均无贷款。为帮助公司应急周转，黄女士现有活期存款500万，1年期定期存款1200万。黄女士夫妻各一辆车用于自用，现值合计约50万元。除了公司社保外，黄女士购买了年缴2.5万元的商业保险。
作为独资企业的所有人，黄女士专注于餐饮公司的运营状况，黄女士没有从公司领取固定薪资，除生活费用以外的开销，有发票的都列在公司账上支出。黄女士白手起家，工作很勤奋，对退休及未来的生活未做过多的思考。
李先生退休在家，每个月的退休金有6千。李先生生活简朴，用心打理家庭生活，家庭日常生活费用平均每月1.5万元。李先生的父母社保比较完善，每月有社保收入，并且有兄弟姐妹照顾，但是李先生每年给父母10万元的赡养费。黄女士的父亲70岁高龄，于2014年突发急症，治疗出院后生活不能自理，需专人全天候照顾起居。女婿李先生为了助力妻子事业，决定放弃工作在家全职照顾老人，办理了提前退休。黄女士父亲每个月医疗服务和保姆费用为2万元。
黄女士夫妇俩育有一子一女，儿子21岁，读大学四年级，年支出4万元，计划毕业后赴国外留学深造，学习企业商务管理，接班母亲经营的企业。女儿18岁，刚读大学一年级，每年教育费用和生活费约6万元，黄女士希望女儿大学毕业后直接去欧洲读2年硕士。
黄女士夫妻对于未来提出了下列目标：
1.给儿女准备一笔费用，保证儿女留学的学费和生活费。
2.夫妻俩金融资产投资经验欠缺，现金资产占比过大，希望通过调整资产配置比例获得长期稳定的收益。
3.希望女儿在欧洲硕士毕业后，可以定居欧洲，黄女士准备55岁退休后夫妻俩跟着女儿在欧洲养老。
4.对于未来企业继承问题，黄女士打算把公司留给儿子，让儿子接班她的事业。
4.海归家庭的理财规划
王先生36岁，24岁毕业于澳洲某知名学府的市场营销学专业，并获得该专业的硕士学位。毕业后在悉尼的一家跨国公司担任销售员。由于勤奋好学、沉稳踏实、业绩突出，管理能力强，职位一步步提升。 3年前，公司总部派他出任该公司在广州的销售副总监。至今，税前年薪60万元，每年约有60—80万元销售奖金。王先生因未加入澳洲国籍，回国上任后开始在国内购买五险一金，目前公积金账户余额28万元，养老保险账户有3.5万元，缴费年限2.5年。
现在王先生的金融资产状况为活期存款90万元，债券型基金60万元，股票40万元，理财产品45万元，2014年度平均投资回报率4.5%。王先生在悉尼西区拥有一套价值43万澳元的公寓，贷款年前才还清，自3年前回国后，公寓就出租给了2名中国留学生，每月租金收入1400澳元。王先生在国内暂时没有购买房产，回国后一直租住在珠江新城附近的2室1厅里，每月租金6500元，王先生拥有一台价值35万元的小汽车（现值26万元），已经开了2年多了，平均每月车辆开支5500元，公司高管每月会补贴4500元的房补和车补。此外，生活开支每月为3500元。王先生的父母为国企的普通退休职工，居住在老家，有完善的社保，但王先生每月仍然会给父母3000元作为赡养费。

王先生的女朋友刘小姐29岁，广州本地人，和王先生在一同家公司上班，任财务部主管，每月税前8000元，五险一金齐全，目前公积金余额6.5万元，养老保险账户有1.5万元，缴费年限5年。刘小姐一直和父母同住，名下没有房产。目前刘小姐活期存款10万元，“某宝宝”里有5万元，平均年化收益率为4.0%。

假设王先生和刘小姐工作收入增长率为5%，两人养老金的年增长率为5%，澳币兑人民币按1：4.6换算。

对于未来王先生有以下几点想法：

1.王先生计划年内与刘小姐登记结婚，当务之急的是在广州市区购买一套100m2左右的3居室供以后居住，预计首付120万元，装修费用预计为房价的10%。（假设房贷利率6%，最多可贷七成）。同时还需要给刘小姐购买一部汽车作为聘礼。
2.两人希望能够旅行结婚，同时希望以后每年结婚纪念日都能够出去旅游1次。

3.两人婚后希望孕育一个孩子，开支会增大，一个是孩子本身的消费，二是两人工作繁忙，需要请保姆来照顾。同时两人还希望能够在孩子出生后准备一笔钱作为孩子的教育成长基金，但是这笔钱金额为多少，要以什么样的形式准备，两人还在考虑。两人希望孩子高中毕业后能够到澳洲读书直至研究生。假设大学前每年学费生活费现值3万元。
4.如果可以的话，刘小姐希望继续深造，取得会计学硕士，学费12万元。
5.王先生计划60岁退休，刘小姐55岁退休，退休后维持每年各3.5万元现值生活费
