附件2：
广州金融行业第四届理财规划大赛案例

案例1.白领的理财规划

    陆先生，35岁，湖南人，国内某知名大学博士毕业，现任职于广州某大学，副教授职称，税前月收入3万元。陆先生妻子为广州本地人，33岁，外企财务部员工，年收入18万元，两人育有一女沛珊，现4岁，就读中英文幼儿园，每月学费5000元。由于双方工作较忙，无法兼顾接送小孩及日常家务工作，因此聘请了一位保姆，月支出4000元，一家三口现居住在市区一套80平方的两居室，月供2500元，贷款余额40万，房价35000元/平米。陆先生现有理财产品20万，债券型基金40万，现市值36万，股票型基金20万，现市值18万。

陆先生父亲60岁，母亲58岁，均为退休职工，两老生活比较节俭，退休金能够维持日常生活，在湖南某县城一90平方的房子居住，房子现市值为40万元，早些年在县城买了另外一套80平方的房子用作儿子婚房，现出租，月租800元，房子价格现为6000元/平方。
陆先生考虑到目前教育和医疗的需要，对于家庭的安排有几个想法：

    1.国家开放二胎政策，为了能给女儿人生路上有个伴，陆先生计划今年或者明年怀二胎，但深感日后教育成本压力巨大，想通过理财进行规划和安排。

    2.陆先生父母年事渐高，考虑到广州医疗资源较好，陆先生计划接父母到广州居住，现房子较小，无法安排，考虑购买一套面积更大的房子，但是现在广州市区房价均价较高，购房负担较大，犹豫是否搬到房价相对较低的郊区居住，郊区一居四室的房子总价大概500万。但女儿沛珊已上幼儿园，同时二胎出生后考虑到小学需要，陆先生同时在考虑是购买省一级小学的学位房，但由于存在二胎和老人家住房需要，如购买市区一居四室，现时价格在900万左右，不知道如何综合考虑。

    3.随着家庭成员的增加，为了出行方便，陆先生考虑购买7座汽车，但因养车成本及车位问题，犹豫不决，害怕负担过重。

    4.由于家庭主要收入来源为陆先生，房子贷款尚未结清，小孩尚小，陆先生对家庭的保障深感忧虑，计划通过保险给予家庭一个保障，面对市场众多的保险产品，不知道如何选择。

    5.陆先生原以为债券型基金收益稳定，但现在却出现亏损，感到十分困惑，不知道如何合理处置相关财产。
案例2.普通家庭的理财规划

曹先生，50岁，广州黄埔区本地居民，为人老实，在某小区物业管理公司工程部做水电工，每月工资约为5000元，有五险一金。曹先生的妻子，范女士，广东梅州人，48岁，在某小区铺面小本经营茶叶店铺，由于经营诚实，口碑良好，得到小区业主的认可，茶叶店铺每月纯收入10000元，范女士目前未参加社保和医保。

曹先生的父亲与母亲均已去世，留给曹先生一套50方的房产，市值80万元的房产，现租金收入每月1000元。范女士母亲已去世，父亲70岁，喜欢喝酒，患有痛风和白内障，范女士每年要承担父亲的生活和医药费用约为3万元。

曹先生与范女士有一个儿子伟诚，25岁，大学毕业后在一广告公司做平面设计师，月薪约6000元。由于年轻好玩，支出较大，属于月光族。曹先生一家三口，居住在10年前购买的一小区房子，面积85方，单价33000元/平米。

曹先生现有活期存款5万元，定期存款20万元，在银行理财经理的建议下，刚购买了5年期的万能险50万。

曹先生对于未来有以下几个想法：

1.房价这两年升幅巨大，黄埔区新房价格均价已经达到3.5万元，曹先生认为儿子已经到了适婚年龄，想尽早为儿子未来结婚做准备，打算以支付5成房款的方式为儿子购买一套约100平米的房子作为婚房，总价大概400万，但看电视和新闻的时候，听许多专家预测房价会跌，不知道该如何选择。

2.曹先生儿子伟诚对现时工作收入不甚满意，听朋友提起，做滴滴专车收入比较高，大概1万元每月，但需要自己购买汽车加入，汽车价格在20万左右，而自身没有积蓄，想父母亲赞助，曹先生原本计划20万是用做购房用，现不知道是否应当支持儿子购车。

3.曹先生和范女士均打算10年后一起退休，退休生活支出每月约6000元，曹先生希望退休后的前10年，能每年带范女士外出旅游一次，费用在1.5万每年，如果给儿子购买婚房，积蓄一空，如何保障两老退休后生活，想听一下理财师的建议。

4.由于范女士一直没有购买社保医保，曹先生对于妻子的情况比较担忧，如果日后大病，不知道如何应对，所以想为范女士购买商业保险，他希望听听理财师的建议。

案例3.富裕家庭的理财规划

王先生，45岁，广东茂名人，在广州一德路经营一家海参批发店面，经常到土耳其和香港采购海参。王先生十分注重货真价实，在每吨海参价格利润较低的情况下，通过提高货物的流传率，实现自身赚钱的同时也能让客户满意，现在每年经营流水过亿元，年利润可达350万元，但近年来竞争加剧，每吨利润呈现下滑趋势。王先生的妻子罗女士，42岁，与妹妹共同在在中大布匹市场经营布料生意，年利润在100万元。

王先生夫妻有一个16岁的女儿傲晴正在读高一，学习成绩一般。王先生计划让女儿高考后直接去欧洲读大学和硕士，现在学费加上生活费用大约在50万/年。王先生夫妻还有一个12岁的儿子文昊在读初一，王先生考虑到男孩子要多锻炼独立自理的能力，因此计划让儿子初中毕业后直接到美国私立高中读书，然后计划本硕连读，现在美国高中的学费加上生活费大约在40万/年，大学50万/年。

王先生夫妻俩都忙于生意，家里都交给保姆打理，因此请了两个保姆，一个负责小孩的接送和老人家的照顾，一个负责家里的清洁工作，费用在1万元/月，其他家庭日常支出每月在3万元，同时王先生觉得平常工作比较忙，无法陪伴小孩和老人家，因此每年暑假都会带家里人到国外度假，费用在20万元每年。同时，王先生和罗女士的父母健在，王先生每月给双方父母各一万元作为赡养费。

目前，王先生现有两辆汽车，分别市值100万元和80万元，罗小姐现有一辆汽车用于平时基本出行，市值50万元。王先生现有活期存款800万元，理财2200万元，由于王先生工作较忙，对理财认识不深，也没有购买其他相关产品。王先生与罗女士除了家庭自住房子外还有2套房产。自住房子位于广州天河区，市值2300万元，其余两套房位于海珠区和佛山南海区，市值分别为600万元、300万元。其中，位于海珠区和佛山南海区的房产用于出租，每月租金收入分别为6000元和3000元。

王先生对于未来有以下几个计划：

1.王先生对于女儿和儿子寄予了极大的期待与希望，现打算预留一笔费用，保证女儿和儿子留学期间的学费和生活费，同时，为了小孩能在读书期间生活环境得到保障，计划给女儿和儿子读书的地方都购买一处房产，方便居住。 

2.王先生由于日常应酬较多，深感上了年纪后的体力大不如前，作为家里顶梁柱的他深感到责任重大，因此近期深入了解保险计划，也听取了国内和香港保险从业人员的意见，但由于认识不足，不知道如何选择。同时也比较认同香港的生活环境和医疗资源，所以想了解一下香港移民的政策及办法，合适的话就举家移民到香港。

3.罗女士对于国内房产投资比较感兴趣，感觉买房比做生意更容易赚钱，希望将购买理财的钱拿出来购买房产，但由于广州限购政策，目前只能着眼于存量置换或未限购地区，希望理财师能提供分析建议。

4.王先生认为自己一直忙于生意赚钱，理财方面比较都比较单一，近期听了朋友的建议，想购买私募基金，但又担心不安全，希望能够通过科学合理的理财规划使个人资产得到合理的分配。

5.王先生在香港友人的日常交流中了解到家族信托，但资讯仅限于香港本地的情况，但内地的法律和国情与香港有较大的区别，所以想详细了解一下香港与国内家族信托的优缺点，如果合适的话计划购买2000万元家族信托规划。

案例4.单身男的理财规划

冯先生，28岁，程序员，广西柳州人，国内某名牌大学硕士毕业，未婚，现就职于广州某初创公司。冯先生的父母均是柳州某村务农人员，生活质朴，为人随和，以能教育出硕士的儿子为傲。

目前，由于冯先生刻苦耐劳、谦虚好学和专业知识扎实，得到上级领导的肯定，同时沟通能力出众，刚在年初提拔成为公司的首席架构工程师，每月收入约22000元，年终奖10万元，单位为冯先生提供五险一金，因此冯先生并未购买任何商业保险。

冯先生由于负责公司业务的后台程序开发，工作非常忙，周六日经常加班，所以在现单位附近租房子居住，每月租金及水电杂费3500元，每月支出包括通讯费200元，交通费350元，饮食娱乐费2500元，服装等其他支出费用1000元。同时，冯先生为了报答父母的养育之恩，每月会寄2000元回柳州孝敬父母，其父母也仅有农村购买的社会保险。冯先生现在已经有固定女朋友谢小姐，计划买房后结婚。谢小姐，27岁，某外贸公司职员，年收入12万元，有五险一金。冯先生现有余额宝30万元、银行理财20万元、无负债。谢小姐存款10万元，无负债。

冯先生对于未来有以下几点想法：

1.由于冯先生和谢小姐已经到达适婚年龄，双方父母均已表明，如果适合，冯先生计划3年后购买一套约100平米的房子作为婚房，希望能通过相关理财方案能实现这个目标。

2.冯先生由于技术过硬，因此想辞职后成立公司，承包项目自己单干，但投入费用较高，预计要40万元，与买房子计划相冲突，成立公司后预计每年利润可达50万，现寻求解决方案。

3.由于新闻都有许多报道关于程序员猝死的身体健康问题，而冯先生同样高强度工作，因此，冯先生结婚前想购买健康保险，给予父母亲及谢小姐一个保障。另外，冯先生想先为父母购买合适的商业保险用于父母养老。

4.冯先生日常工作非常忙，没有时间打理自己的资产，从朋友圈的信息中经常看到P2P固定收益每年可达10%，比余额宝高1倍以上，现在非常心动。

5.冯先生与谢小姐结婚后，计划马上要小孩，由于冯先生深知教育的重要性，所以也计划小孩从小就在中英文学校读书，然后出国留学，希望通过理财计划实现这一目标。
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