附件2：

广州金融行业第七届理财规划大赛案例

（案例只提供基本情况或数据，若有必要设计者可据此进行相关情况及数据推导或假设）

案例1：成熟稳定思创业（中青年家庭）

家庭背景资料

温成功先生，现年35岁，广州某事业单位任职，妻子丁思思女士现年32岁，目前运营网店生意。温先生和洪女士育有一女，现年7岁，刚入读公立小学一年级。温先生和丁女士父母均健在，分别在湖南和广西老家居住。

收入支出状况

温先生日常工资通过某银行财统代发，月平均工资奖金合计20000（税前），五险一金齐全，预计60岁退休后，可每月分别领取4000元基本养老金。丁女士收入不稳定，月平均收入15000（税前）。家庭目前每年基本生活开支约为12万元。

因双方父母都有退休金，两位每月会给双方父母各2000元作为赡养费用。短期内，双方父母经济上正常情况下无需温先生夫妇资助。

资产负债状况

温先生夫妇拥有活期存款5万元，定期存款15万元，银行理财产品价值50万元，债券基金价值10万元，股票型基金市值40万元。温先生一家三口自住天河区房改房，7年前购买的二手房，面积约70平方米，两房一厅，楼龄约30年，已加装电梯，目前市值约300万元。该房剩余贷款期限为13年，每月还款5000元。温先生社保养老金个人账户余额目前为10万元。

理财规划目标

1.创业规划：为了自由安排时间照顾孩子，丁女士选择开立网店售卖广府主题文创产品，现在孩子逐渐长大，店铺营业状况也步入正轨。而丁女士一直有一个创业梦，认为固定的实体店能有更稳定的客源，预计开立实体店后净收入将达每月2万。但考虑到创业入股需要新投入50万元，实体店还有相应人工、铺租开支。是继续线上经营，还是转实体经营？万一开实体店投资失败，将来如何保持生活质量？

2.居住规划：因孩子慢慢长大，两位考虑改善居住环境，换到面积更大、配套设施更合算的房子居住。是以小换大？还是以租抵供？

3.消费规划：虽然家庭理财任务重，两位不愿降低目前生活品质。目前两位有购车计划，并希望保持一年1—2次的家庭短途旅游。

4.教育规划：作为较为开明的父母，注重子女教育，如果条件允许，希望孩子出国留学或在国内念研究生。

5.保险规划：温先生和丁女士双方父母均超过60岁，身体暂无大毛病，但最近老是抱怨膝盖痛、易疲惫。两位考虑为父母留存医疗金或购置相应保险，也考虑为自己多留一重保障。

案例2：下半场，更精彩（拟退休家庭）

一、家庭背景资料

夏天朗先生，现年56岁，广州某事业单位中层干部，妻子蔡晴女士现年55岁，已离职在家多年，无稳定收入。夏先生和蔡女士有一子一女，均已成年。夏先生和蔡女士父母均已去世。

夏先生和蔡女士的儿子，夏秋，30岁已结婚，小家庭一家三口独立生活。某餐饮行业管理人员，有5%餐馆股份，经济独立，收支尚可，三年前自购广州市天河区一套两居室居住，当时曾向父亲夏先生借款50万元付部分首付。育有一个儿子，现年1岁，两年以内有要二胎计划。故近年预计夏秋的太太不会外出工作。

女儿夏思娴27岁，尚未结婚，目前与父母一同居住，暂无负债。夏先生和蔡女士父母均已离世。

二、收入支出状况

夏先生日常工资通过某银行财统代发，收入稳定，月平均工资奖金合计30000（税前），五险一金齐全，每月会交收到儿子交给父母1000元孝顺金。

家庭目前每年基本生活开支约为18万元。预计60岁退休后，夏先生可每月领取4000元基本养老金。

三、资产负债状况

夏先生家庭持有活期存款5万元，定期存款15万元，银行理财产品价值70万元，债券基金价值20万元，股票型基金市值80万元。另持有实物金条价值10万元。曾借款50万元给儿子夏功成付房屋首付，约定购房三年后即从今年起儿子每年还款10万，免利息。其自住天河区房改房，三房一厅，约100平方，楼龄约30年，已加装电梯，目前市值约500万元，无需还房贷。夏先生社保养老金个人账户余额目前为15万元。

四、家庭保障情况

夏先生个人已购买寿险50万元，重疾险30万元。两份保险每年需要缴纳保费共2万元，还需要缴纳5年。保险收益人均为妻子蔡女士。儿女除在单位缴纳的医疗保险外，暂无其他保险。

五、理财规划目标

1.夏先生计划60岁后如期退休，要如何安排才能在退休后保持生活品质不下降？

2.夏先生计划退休之后和太太周游世界一段时间，旅游费用计划为10万元。

3.夏先生女儿夏思娴，夏先生女儿现月平均工资奖金合计12000（税前），个人资产为3万元银行存款，价值10万元银行理财产品，价值30万元公募基金。她作为设计师，一直有一个创业梦，想要在固定的实体店售卖自己设计的广府主题的文创，和朋友合股经营需要自己筹集启动资金100万元。对于女儿的创业计划，夏先生认为，如女儿不能独自负担，他愿意提供部分经济支持，但预计在50万元内。

4.眼看女儿与对象感情逐渐稳定，夏先生计划3年内留给女儿结婚礼金50万元。如果女儿在结婚前后购置新房，夏先生计划另外借款最多50万给女儿付首付。

5.夏先生十分疼爱自己的孙子，计划15年后留给届时16岁的孙子教育储备金基金50万元。

案例3：大湾区跨城生活家庭理财规划需求案例

一、家庭基本状况与财务状况

唐先生，广州本地人，今年35岁，在澳门一家本地金融机构工作。唐先生工作加上花红合计税后70万人民币。唐先生于8年前结婚，与妻育有一个女儿5岁。唐先生妻子刘女士33岁，在广州海珠区某民营企业上班，工资月薪税后2万元，加上季度奖金与年终奖合计年薪税后30万。目前，唐先生手中积蓄约有200万元，其中100万元放于银行作定期储蓄，20万元放于活期储蓄，50万元投资于各类银行短中期理财，30万元投资于公募基金。唐先生理财的收益一年合计约为8万元。刘女士手中积蓄约有80万元，20万元放于活期储蓄，50万元作定期储蓄，10万元投资于股票，唐先生和家人一个月生活开支在10000元，唐先生每月在两城之间往返交通开支在1500元左右。

唐先生很喜欢珠海的生活环境，为了工作方便和家人来居住，在珠海租住了一套三居室，月租金4500元整。由于是租房，如果业主年底不同意续约，唐先生还要再寻租住的房子，感觉有些不便，而且在大湾区概念的影响下，珠海的房价也上涨不少，唐先生有点后悔没有早点在珠海置业，多年下来，收入为租金支出也不少。唐先生名下有一套位于广州市的住宅房，位于天河区的三居室，面积为92方，目前市场估值480万元人民币，目前为唐先生父母和刘女士以及孩子居住，无贷款，此房距离唐先生孩子就读的学校很近，距离唐先生去澳门上班所经的广州南站有点距离。

由于唐先生工作繁忙因此女儿主要由唐先生父母照顾，父母近年刚好60岁。唐先生女儿5岁在读幼儿园大班，目前看来唐先生家庭所对应的学区未达到他的预期，妻子也劝他买一套越秀的学区房。

唐先生夫妇工作日两地分居，由于没有私家车，刘女士搭乘公共交通去往珠海看望唐先生，途中花费较长时间。考虑到女儿未来的教育问题、唐先生父母的养老问题以及二胎计划，唐先生夫妇希望能减少路上的奔波，方便彼此照顾。

目前，以夫妇二人的财力和手中的购房指标，似乎只能买一套房，是买在珠海还是广州，夫妻还是感到犹豫，同时，还需满足其他理财目标。

二、家庭理财规划目标

    1.解决唐先生与家庭相距较远，照顾不便的问题。

2.为老人提供养老和医疗保障。

3.考虑到未来女儿的权益，唐先生希望能在女儿成年前为其准备一套房产。

4.唐先生夫妇考虑未来两年购置一辆价值30万元左右的轿车。

5.唐先生希望每年能带父母和孩子旅游一次，预计6万元/年。

案例4：小微企业主的理财案例

一、家庭基本状况与财务状况

刘先生今年36岁，年轻时来到广州打拼，现在已经入籍广州。8年前在广州市海珠区买了一套32平米的临街商铺，目前市场估值为260万元，用于做文印打印生意。随着生意的不断发展，6年前，刘先生就在靠近学校宿舍生活区的城中村附近，以每月10000元的价格租了一套两层楼，上下各为60平方，楼下1楼用作开店经营，楼上2楼两间免费给员工使用，用作员工的宿舍，一间用来打印店所需的硒鼓，墨盒，纸张等耗材的存放。

刘先生将原有的商铺租给了一个开水果的连锁店，每月能获得23000元的租金收益。自从刘先生租了新的店铺以后，很多学生老师来到他的店铺，打印教材讲义作业，尤其是在每一年的3—5月份，很多毕业生因为准备论文答辩，来到刘先生的店铺，在店里进行毕业论文的排版和打印，单月最高的时候，刘先生的店铺一个月毛收入可以取到8万元。刘先生经营思路灵活，利用自身店面比较大，储备空间比较充分的优势，在淘宝上做起了例如纸张硒鼓等办公耗材的生意，另一方面利用微信扫描准入打印用户开启打印的办法，也大大减少了费张、错张的损耗。

总体来说，刘先生的实体打印店一年能获得65万元的毛收入，手下三个员工的一年工资和业务提成，合计约18万元，租金12万元，打印店原料耗材成本一年约12万元，设备折旧一年1万元，水电费和交通物流等其他杂项支出合计一年5万元，线上淘宝业务刚刚启动，一年约能均增加3万元的净利润。

    四年前刘先生以420万元的总价买下了滨江路的一套3房1厅，目前采用等额本息还款法每个月按揭还款15200元，未来还有11年还清，目前房地产中介对这套房的市场评估值约为660万元。刘先生的太太孙女士今年31岁，婚后育有一子，今年5岁，刘先生的太太主要在家里带孩子，操持家务。刘先生家庭月开支约为8000元，刘先生的父母（今年均为61岁）每年过来短住1—2个月，刘先生每个月赡养父母3000元生活费。

    刘先生本指望在2020年春再迎来一个业务上的旺季，但是没料到新冠疫情来了之后，生意门可雀罗，3月开张了半个月，毛收入只有2600多，员工情绪也有点低落，其中一个员工已经向刘先生提出了离职，要找个熟手工不容易，刘先生也非常想挽留他。刘先生想请业主降低租金，但是业主并不允许。自己的打印店几乎没有收入，但是租金、员工人工、按揭支出和自己家庭的生活成本一样不少，刘先生感觉到有点入不敷出。

刘先生手中约有储蓄180万元，其中20万元投在中长期理财产品，150万元投资于股票，10万元用作生活备用金，孙女士手中有储蓄5万元，投资于货币基金。最近一段时间受疫情的影响，刘先生所投资的蓝筹消费股和地产股票跌幅不小，刘先生也产生了15万元的投资损失。

    聊以安慰的，一个是线上业务的冲击并不太大，另外一个水果店还能按时交付租金。刘先生观察了一下，一方面由于水果店附近是个生活小区，很多居民就近采购，另外一方面水果店加大了预付卡的折扣力度，通过销售预付卡回笼了一些现金。对比自己的打印店在疫前的经营，水果店的整体收入和打印店相若，租金和进货成本略高，人员人工成本相同，但水果店的收入比较平滑，不像打印店，有学校的寒假暑假两个淡季，但是单月的最高峰收入还是要小于打印店。

本来刘先生想计划在广州再买一套房，一是如果父母过来长住更方便，二是投资房产，为了孩子长大准备一套婚房。面对疫情的冲击，刘先生也陷入了深深的思索，发现自己的生意对单一客户群依赖太大，行业的竞争也比较激烈，目前也进入了薄利经营的状态，自己是切换赛道还是继续经营下去？如果继续经营下去，还有什么方式创新？

二、家庭理财规划目标

1.尽快确定未来自己生意的经营方式和经营方向。

2.改善目前现金流紧张的状态。

3.自己的孩子即将入读小学,为孩子准备到大学毕业的教育开支计划。

4.优化对员工的报酬设计，提升员工的忠诚度。

5.为自己的家人尤其是自己的父母提供医疗和养老保障。

6.选择一个时点，再购买一套两居室或者三居室住房。

案例5：多孩家庭的理财需求案例

一、家庭基本状况与财务状况

杨先生，今年34岁，在广州市某基金公司担任渠道经理。他的妻子陈女士，今年33岁，在广州市某培训机构担任老师。杨先生工资月薪税后3万元，每一年的季度奖金和年终奖合计起来有税后35万。陈女士税后年收入在18万。杨先生手中积蓄约有200万元，其中120万元投资于各类银行短中期理财，60万元投资于高息的蓝筹股，20万元放于活期储蓄，公司为杨先生购买了重疾险。陈女士30万元投资于各类银行短中期理财，10万元投资于银行的纸黄金业务，还有5万元活期储蓄。理财的收益和股票的分红一年合计约为8万元。两人名下共有一套位于越秀区的电梯楼三居室，面积为103方，为结婚前购入，目前每个月按揭还款本息12000元，还有13年还清。杨先生请房屋中介评估了一下，如果花10万元翻新一下，目前该套房产的市场估值可能卖到625万元左右。家中有一部奥迪a4，主要给陈女士上班和杨先生接送孩子上去陈女士父母家用，除了按揭之外，目前每个月家庭支出约12000元，杨先生养车费用每个月约2000元，请居家保姆约5000元一个月，杨先生还向远在老家的父母提供每个月3000元的生活赡养费用。

两人在6年前结婚，婚后一年，育有一女，女儿今年已经5岁。三年前他们又迎来了一对男孩双胞胎，今年已经两岁。本来陈女士在一所公立中学教书，为了照顾新出生的双胞胎，不得不放下工作辞职了。等双胞胎孩子稍微大一点之后，又应聘到一家私营培训机构做老师，并请自己的父母和一个专职的保姆在家中照顾孩子。6个人住在3室1厅的空间里。为了缓解居住的压力，陈女士把大女儿送回在番禺的父母家中，每逢周末，再接回家中。不过女儿即将入读一年级，陈女士比较认可自己所在学区，还是希望大女儿能在越秀区读小学。

    就家庭人数规模而言，5室1厅的房子能比较好的支持到他们的生活，但是越秀区有较好学位的5室1厅的电梯楼市场价基本去到1100万左右，且第2套房产首付需要7成。杨先生也考虑过卖出目前这套房产，再合并自己手中已有的储蓄去买一套5室1厅的电梯楼，但是为了完成适龄儿童入学前的申请工作，需要将子女的户籍留在目前居住地，所以决定暂时不卖出自己目前所居住的这套房产。杨先生也考虑在自己所在的小区再买一套90平小三居室的房子，在他的经济承受能力范围之内。但是不巧的是所在的小区是1栋单体楼，放盘很少。曾经有一套小三居放盘，但该房很快被一户买学区房的家庭全款510万元付清。后来，本栋楼一直未有合适的放盘。他也曾想找到附近的小区，可是附近带电梯的住宅楼步行最近都要五分钟，担心生活不太方便。

    有朋友建议杨先生去南沙买房，像南沙5室1厅，小区配套完善的房子，加上税费和装修的话，350万元绝对可以拿下，如果需要租这样一套的房子，月租4500元。小区也有配套的幼儿园，小学和中学，这样三个孩子可以直升到顶，集中接送也比较方便。小区配套小学还欢迎陈女士去配套小学执教，即使陈女士一家不在南沙购房，教师子女也可以直接入读其所在小学，预计执教以后年收入可以达到20万。陈女士有些动心，但是又可惜自己现有小区的学位优势未能发挥，也不肯定南沙那所小区配套小学的教育质量如何，有些犹豫。从长远来说，孩子们终究会长大，也要为他们成家以后的房产早作计划，买房在短中期内势在必行。

二、家庭理财规划目标
    1.改善家庭的居住条件，满足一家人一起生活的需要，并兼顾孩子的教育需求。

    2.计划供三个孩子读到大学毕业，为他们的教育开支做相应的储备。

    3.为家庭的老人和孩子提供教育和医疗保障。

    4.计划4年以后，待孩子略长大以后，每一年带一家七口出国旅行一趟，旅行费用按8万元一年计。

